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端 午 营 销 怎 么 做
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· 端 午 营 销 要 点

· 端 午 模 板 推 荐



端 午 营 销 要 点

趣 味 营 销宜

以节日祝福为主题，利用
精美的H5微传单，植入品

牌进行传播

结合粽子、龙舟形象，创建
与节日氛围相契合的趣味游

戏，进行品牌传播

节 日 祝 福 话 题 造 势 趣 味 游 戏

发起#甜粽咸粽大PK#等话
题，结合互动游戏，引导

用户参与话题讨论



端 午 营 销 要 点

福 利 营 销宜

结合红包/抽奖玩法，举办
派发红包/端午抽奖活动，
以宣传品牌和活跃粉丝

结合助力玩法，用户邀请好
友助力集粽子可获得福气，

以实现裂变引流

红 包 抽 奖 促 销 优 惠 助 力 集 福

结合传单促销宣传+秒杀/拼
团玩法，借端午节日进行优
惠促销，以促进付费转化



用微传单、趣味游戏实现节日引流涨粉、品牌传播趣味营销

扫 码 体 验▲ ▲

接力龙舟赛游戏甜粽咸粽大PK游戏端午祝福微传单

端 午 模 板 推 荐



以节日为噱头，进行红包抽奖、促销优惠和助力活动福利营销

扫 码 体 验▲ ▲

端午助力活动端午秒杀活动端午抽奖活动

端 午 模 板 推 荐



端 午 行 业 营 销 指 南

02

· 行 业 营 销 指 南

· 行 业 案 例 推 荐

电 商 | 教 培 | 餐 饮 | 金 融 | 美 容 | 广 告 | 商 超 | 政 府 



电 商 行 业 - 端 午 营 销 指 南

商品促销 引流带货

营销目的

1.借端午节造势，开展满减满赠/限时折扣等活动；

2.推出端午限定礼盒，结合游戏抽奖，以此设奖吸引用户；

3.结合签到玩法，每日签到可领取积分来换礼品；

4.公众号推送“端午送礼清单”，嵌入产品链接

规则/奖品设置

用户在公众号参与每日打卡活动，领取积分可以兑换礼

品，并开启粉丝专属功能，用户关注公众号后参与活动；

礼品可设置为店铺优惠券或实物奖品，实物奖品领取需

要玩家填写正确手机号、地址，以便收集用户信息

推荐玩法 日历打卡（签到活动）

线上场景

活动建议

扫码体验▲ ▲



电 商 行 业 - 端 午 营 销 案 例

主办单位

活动时间

活动亮点

玩法

功能

游戏营销

1. 中奖玩家需填写正确联系信息才能兑

奖，有利于商家收集用户信息；

2. 引导玩家邀请好友参与活动从而获得额外

参与机会，有利于实现活动裂变传播；

3. 奖品设置为大牌美妆产品，对玩家的吸引

力较大

浏览人数：103053  参与人数：85828  分享次数：7895

李佳琦Austin 公众号

彩蛋消消乐2020.06.22-2020.06.25

活动模板

游戏营销、促进活跃

活动关键词

活动体验



教 培 行 业 - 端 午 营 销 指 南

品牌推广 课程促销

营销目的

1.结合节日宣传，制作精美微传单，植入品牌进行宣传；

2.结合答题玩法，举办端午节答题比赛，普及端午知识；

3.借势端午节，结合一元秒杀、拼团抢课等玩法推广线上

课程

规则/商品设置

用户在公众号指定课程参与拼团活动，可享受低价抢购商

品的福利；商品签收需要用户填写正确手机号、地址，以

便收集用户信息

推荐玩法 感恩回馈 组团抢课（拼团活动）

线下场景

1.举办纪念屈原诗朗诵活动，结合微传单宣传将用户引流

到现场；

2.到线下机构办理会员卡可享受一学期任意课程九折优惠

线上场景

活动建议

扫码体验▲ ▲



教 培 行 业 - 端 午 营 销 案 例

主办单位

活动时间

活动亮点

玩法

功能

游戏营销

1. 引导玩家填写联系信息参与游戏抽奖，

有利于商家收集用户信息；

2. 引导玩家邀请好友组队参与活动，有利于

实现活动裂变传播

浏览人数：12914  参与人数：10685  分享次数：1494

好老师教育

端午节·跳上龙舟2020.06.23-2020.06.28

活动模板

游戏营销、留存活跃

活动关键词

活动体验



餐 饮 服 务 - 端 午 营 销 指 南

门店引流 拉新获客

营销目的

1.主打端午节家庭套餐优惠，结合微传单进行活动宣传；

2.结合秒杀玩法，参与端午套餐秒杀活动，可低价享受大

餐优惠

规则/商品设置

用户在公众号指定购物页面参与秒杀活动，可享受低价抢

购商品的福利；秒杀商品可设置为门店抵扣券或单一菜品；

商品签收需要用户填写正确手机号、地址，以便收集信息

推荐玩法 粽情端午 秒杀特惠（秒杀活动）

线下场景

1.结合抽奖活动，以免单、优惠券设奖吸引用户到店就餐；

2.结合互动小游戏，客户在排队等号期间参与游戏，可获

得免单机会

线上场景

活动建议

扫码体验▲ ▲



餐 饮 服 务 - 端 午 营 销 案 例

主办单位

活动时间

活动亮点

玩法

功能

游戏营销

1. 以抵用券和门店菜品设奖，比较符合用户

的餐饮需求，玩家的吸引力较大；

2. 以抵用券和门店菜品设奖，设置线下兑奖，

有利于将用户引流到店

浏览人数：5706  参与人数：5704  分享次数：95

菊花开手撕藤椒鸡

手速数钱2020.06.24-2020.06.27

活动模板

游戏营销、门店引流

活动关键词

活动体验



1.抽奖活动设置线下兑奖，将用户引流到线下；
2.举办端午派粽子活动，使用H5微传单宣传将用户引流到线下

金 融 理 财 - 端 午 营 销 指 南

品牌推广 线下引流

营销目的

1.结合节日宣传，制作精美微传单，植入品牌进行宣传；

2.借势端午节，结合抽奖/游戏玩法，吸引用户参与线上活

动

规则/奖品设置

用户参与端午抽奖活动，有机会抽取惊喜礼品；礼品可设

置为店铺优惠券或指定实物商品，实物奖品领取需要玩家

填写正确手机号、地址，以便收集用户信息

推荐玩法 端午节刮大奖（抽奖活动）

线下场景

1.举办纪念屈原诗朗诵活动，结合微传单宣传将用户引流

到现场；

2.到线下机构办理会员卡可享受一学期任意课程九折优惠

线上场景

活动建议

扫码体验▲ ▲



金 融 理 财 - 端 午 营 销 案 例

主办单位

活动时间

活动亮点

玩法

功能

活动抽奖

1. 开启粉丝专属功能，引导用户关注公众号

后参与抽奖，有利于公众号涨粉；

2. 以微信红包设奖，对用户的吸引力较大；

3. 引导用户进入公众号进行兑奖，有利于

实现公众号引流涨粉

浏览人数：14443  参与人数：12969  分享次数：383

华夏基金

端午节刮大奖2020.06.25-2020.06.27

活动模板

红包抽奖、公众号涨粉

活动关键词

活动体验



1.抽奖活动设置线下兑奖，将用户引流到线下；
2.举办端午派粽子活动，使用H5微传单宣传将用户引流到线下

美 容 护 肤 - 端 午 营 销 指 南

品牌宣传 活跃粉丝

营销目的

1.结合节日宣传，制作精美微传单，植入品牌进行宣传；

2.以端午宠粉为噱头，结合抽奖/游戏玩法，以自家产品设

奖，促进粉丝活跃

规则/奖品设置

用户参与端午小游戏，有机会抽取惊喜礼品；礼品可设置

为微信红包或自家产品宠粉礼包，实物奖品领取需要玩家

填写正确手机号、地址，以便收集用户信息

推荐玩法 粽子哪里跑（游戏营销）

线下场景

1.发起端午宠粉活动，参与现场抽奖/小游戏互动，有机会

领取礼品

2.端午期间进店买指定商品即享有特价优惠

线上场景

活动建议

扫码体验▲ ▲



美 容 护 肤 - 端 午 营 销 案 例

主办单位

活动时间

活动亮点

玩法

功能

游戏营销

1. 品牌宠粉活动，以自家产品、优惠券设奖，

比较契合用户的需求；

2. 进入公众号领取奖品，有利于实现公众

号引流涨粉

浏览人数：24380  参与人数：20455  分享次数：383

PERFECT DIARY完美日记

粽子哪里跑2020.06.24-2020.06.30

活动模板

游戏营销、公众号涨粉

活动关键词

活动体验



1.抽奖活动设置线下兑奖，将用户引流到线下；
2.举办端午派粽子活动，使用H5微传单宣传将用户引流到线下

广 告 传 媒 - 端 午 营 销 指 南

品牌宣传 活跃粉丝

营销目的

1.结合节日宣传，制作精美微传单，植入品牌进行宣传；

2.以端午宠粉为噱头，结合抽奖/游戏玩法，促进粉丝活跃

规则/奖品设置

用户参与端午小游戏，有机会抽取惊喜礼品；礼品可设置

为微信红包或指定实物奖品，实物奖品核销需要玩家填写

正确手机号、地址，以便收集用户信息

推荐玩法 激情龙舟抢大礼（游戏营销）

线下场景

1.发起端午宠粉活动，参与现场抽奖/小游戏互动，有机会

领取礼品

线上场景

活动建议

扫码体验▲ ▲



广 告 传 媒 - 端 午 营 销 案 例

主办单位

活动时间

活动亮点

玩法

功能

游戏营销

1. 以微信红包设奖，对用户的吸引力较大；

2. 引导用户进入公众号进行兑奖，有利于

实现公众号引流涨粉

浏览人数：4707  参与人数：4255  分享次数：133

四川洋泓广告有限公司

激情龙舟抢大礼2020.06.25-2020.06.30

活动模板

游戏营销、公众号涨粉

活动关键词

活动体验



1.抽奖活动设置线下兑奖，将用户引流到线下；
2.举办端午派粽子活动，使用H5微传单宣传将用户引流到线下

商 超 便 利 - 端 午 营 销 指 南

活动促销 团购优惠

营销目的

1.端午节主打粽子促销，结合微传单进行促销活动宣传；

2. 线上门店推出限时秒杀/拼团优惠，各类粽子超低价秒

杀/拼团购

规则设置

用户参与端午拼购活动，有机会低价购买商品，实物奖品

邮寄需要玩家填写正确手机号、地址，以便用户查收

推荐玩法 端午节刮大奖（抽奖活动）

线下场景

1.主打端午粽子囤购活动，进行大额满减优惠；

2.限时会员卡免费送活动，消费满指定金额有机会领取会

员礼品

线上场景

活动建议

扫码体验▲ ▲



商 超 便 利 - 端 午 营 销 案 例

主办单位

活动时间

活动亮点

玩法

功能

裂变引流

1. 设置3秒首屏广告，有利于品牌曝光；

2. 引导用户到现场找工作人员进行兑奖，有

利于实现线下门店引流

浏览人数：3482  参与人数：1574  分享次数：1104

欢乐爱家超市

集粽子过端午2020.06.10-2020.06.25

活动模板

裂变传播、门店引流

活动关键词

活动体验



1.抽奖活动设置线下兑奖，将用户引流到线下；
2.举办端午派粽子活动，使用H5微传单宣传将用户引流到线下

政 府 公 益 - 端 午 营 销 指 南

品牌推广 节日科普

营销目的

1.进行节日习俗科普，制作精美微传单，植入品牌进行宣

传；

2.结合答题玩法，举办端午节答题比赛，普及端午知识

规则/奖品设置

用户参与端午答题活动，有机会抽取惊喜礼品；礼品可设

置为微信红包或实物礼品，吸引更多用户参与

推荐玩法 答端午十问，识传统佳话（答题活动）

线下场景

1.举办划龙舟比赛，结合微传单宣传活动引流到线下；

2.举办端午节日科普演讲，结合微传单宣传活动引流到线下

线上场景

活动建议

扫码体验▲ ▲



政 府 公 益 - 端 午 营 销 案 例

主办单位

活动时间

活动亮点

玩法

功能

答题活动

1. 设置粽子等食物为奖品，比较契合社区民

众的需求，吸引民众参与答题，并宣传端午知识；

2. 引导用户到服务中心进行兑奖，有利于实

现线下引流

深圳市新安街道海旺党委

答端午十问，识传统佳话2020.06.09-2020.06.21

活动模板

知识宣传、线下引流

活动关键词

活动体验

浏览人数：3590  参与人数：2645  分享次数：292



端午营销，用 T A

03

· 凡 科 互 动 是 什 么

· 凡 科 互 动 亮 点 功 能



1.抽奖活动设置线下兑奖，将用户引流到线下；
2.举办端午派粽子活动，使用H5微传单宣传将用户引流到线下

凡 科 互 动 是 什 么

抽奖促销

高效推广，激活流

量，快速涨粉

门店引流

引流到店，真实促

进门店营业额增长

活跃粉丝

趣味主题游戏留存

粉丝，提高转化

展会现场

活跃现场气氛，增

加客流量

电商引流

社交式营销，轻松

获取优质流量

品牌传播

丰富曝光，让品牌

在游戏中深入人心

凡科互动是为企业提供营销活动的新型平台，企业可以快速创建具有自身特点的

营销活动，软性植入品牌，在趣味活动中，实现品牌推广，提高销售转化。



1.抽奖活动设置线下兑奖，将用户引流到线下；
2.举办端午派粽子活动，使用H5微传单宣传将用户引流到线下

凡 科 互 动 亮 点 功 能

客服兑奖 私域流量入池

手机核销 核销简单快捷

信息收集 信息简便收集

在线支付购买活动商品

投票活动高效吸粉神器

派奖方式多样 抽奖、排名、报名、支付

粉丝专属 关注公号可玩抽 奖 活 动超级大转盘

微信卡券派发微信卡券



感
THANK YOU

谢观
看

免 费 领 取 ！

关注凡科互动公众号

更多节日活动攻略

独家营销玩法


